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Marketing Sprzedaż

Cele

Kluczowe inicjatywy (ramy czasowe)

Szybka instrukcja korzystania z szablonu:
Poniżej znajdziesz tabelę, wstępnie uzupełnią o pomocne wytyczne. PDF jest w formie

edytowalnej, więc naciskając na konkretne okienka, od razu możesz przejść do ich
wypełniania. Po skończonej edycji pamiętaj o zapisaniu pliku. Powodzenia!

Obietnice

Kanały do komunikacji

Szablon
Marketing & Sprzedaż SLA
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– E-mail: wykorzystywany do (cel). Aktualizacje będą wysyłane przez (osoba), co (częstotliwość).

– Spotkania: będą organizowane przez (osoba), co (częstotliwość).


